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Programa do Componente Curricular

Ementa:

Objetivos:

Conteudo:

Habilidades e
Competéncias:

Uso da lingua inglesa como instrumento de comunicacdo em situagdes especificas da area
de negdcios. Lingua inglesa aplicada a interagdes de ambito profissional. Documentos
comerciais em lingua inglesa. Termos técnicos e de estruturas linguisticas relacionados
com a area de estudo especifica. Temas complementares, atuais e emergentes, e
tendéncias na area.

- Desenvolver a competéncia comunicativa em lingua inglesa, oral e escrita, em situacoes
de negdcios; - Aprimorar conhecimentos Iéxico-gramaticais em lingua inglesa, com énfase
em situagdes profissionais; - Promover o estudo integrado das quatro habilidades: reading,
speaking, listening e writing; - Retomar a importancia de aspectos culturais em situacGes
de negdcios.

Moédulo I - Visdo Geral: o mundo global dos negdcios fala inglés; género e local de
trabalho; linguagem imparcial e neutra em termos de género; estudo de caso -
"funcionarios de universidade foram solicitados a ndo dizer 'mae' e 'pai'"; estilos de
negociacdo; preparacdo da negociacdo. Modulo II - Negociando - Parte 1: obtendo
informacgdes; habilidades de negociagao; fornecendo razdes e explicagdes; estabelecendo
objetivos; pontos de pauta, horarios e acordos; cartas / e-mails de apresentagdo; reunides
e saudacles; propostas e contrapropostas; BATNA; o iceberg cultural. Médulo III -
Negociando - Parte 2: novas ofertas, barganha x negociacdo; revelando interesses; lidando
com impasses; expressando desacordo; lendo nas entrelinhas; acordos; encerrando uma
negociacdo; lideranga em equipes multiculturais."

Uso da lingua inglesa como instrumento de comunicacdo em situagdes especificas,
considerando: diferengas culturais que possam interferir nas interagées de ambito
profissional; desenvolvimento das habilidades comunicativas visando ao aperfeicoamento
da comunicagdo através da correspondéncia comercial; uso de termos técnicos
relacionados com a area de estudo especifica.

Metodologia de Ensino e Avaliagdao

Metodologia:

Procedimentos
de Avaliacao da
Aprendizagem:

Horario de
atendimento:

A disciplina sera ministrada visando a integracdo das quatro habilidades, isto €, reading,
speaking, listening e writing , com atividades que proporcionardo pratica oral, escrita, de
leitura e de compreensdo auditiva, bem como sistematizacdo e familiarizacdo com a
gramatica/léxico da lingua inglesa. A abordagem utilizada durante as aulas sera
comunicativa, com énfase na expressao oral. A participagdo e o engajamento nas
atividades propostas ao longo do curso dentro e fora da sala de aula serdo nao s6
estimuladas, mas esperadas, como parte do processo de aprendizagem de cada aprendiz
individualmente e como membro integrante de um grupo. A disciplina podera ser
ministrada no formato presencial, hibrido ou remoto, conforme necessidades de
enfrentamento da crise de salide em decorréncia da COVID-19, em conformidade com
determinagdes legais superiores.

A avaliacdo do conteudo é continua ao longo do curso. Para efeito de nota, contudo, serdo
realizadas trés atividades para nota: uma atividade oral - 10,0 (dez) pontos, uma
atividade escrita (revisdo critica de artigo cientifico) - 10,0 (dez) pontos e uma atividade
escrita (prova e/ou estudo dirigido e/ou estudo de caso) - 10,0 (dez) pontos. As regras de
avaliagcdo obedecem a resolucdo especifica que trata do tema na Universidade Federal da
Paraiba

A combinar, sob agendamento, através do enderego eletrénico:
claudiacaminha@cchla.ufpb.br

Cronograma de Aulas

Inicio Fim Descrigdo

24/02/2022 24/03/2022 Médulo 1

24/02/2022 24/02/2022 Global Business speaks English
03/03/2022 03/03/2022 Working Accross Genders
10/03/2022 10/03/2022 Gender-Neutral Language
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Dados Gerais da Turma

Inicio Fim Descrigao

17/03/2022 24/03/2022 Negotiation Preparation

31/03/2022 12/05/2022 Médulo 2

05/05/2022 05/05/2022 Ndo Havera Aula

12/05/2022 12/05/2022 Activities related to first and second grades

19/05/2022 16/06/2022 Médulo 3

Avaliacoes

Data Hora Descricao

12/05/2022 13:00 Primeira Atividade para Nota

26/05/2022 13:00 Segunda Atividade para Nota

16/06/2022 13:00 Terceira Atividade para Nota

23/06/2022 13:00 Reposicdo

27/06/2022 15:00 Exame Final

23/06/2022 Reposicao

27/06/2022 Exame Final

Referéncias Basicas
-rl;:g:ef'lieal Descricao
Livro EGEQND’ C.; VINE, S.; WELCH, B.. English for Negotiating. . Oxford University Press.
Referéncias Complementares

::g:egieal Descrigao

Livro CO'I‘_I'ON, David_; FALVEY, David; KENT, Simon.. Market Leader New Edition: Intermediate
Business English.. . Harlow, England: Longman. 2007

Livro R_OGERS, John.. Market Leader New Edition: Intermediate Business English Practice
File.. . Harlow, England: Longman. 2007

Livro CO'I'_I'ON, David_; FALVEY, David; KENT, Simon.. Market Leader New Edition: Intermediate
Business English.. . Harlow, England: Longman. 2007

Livro R_OGERS, John.. Market Leader New Edition: Intermediate Business English Practice
File.. . Harlow, England: Longman. 2007
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