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Programa do Componente Curricular

Ementa:

Objetivos:

Conteldo:

Habilidades e
Competéncias:

Uso da lingua espanhola como instrumento de comunicacdo em situacdes especificas da
area negocial. Lingua espanhola aplicada a interacdes de ambito profissional.
Correspondéncia comercial e documentos em lingua espanhola. Termos técnicos e de
estruturas linguisticas relacionados com a area de estudo especifica. Temas
complementares, atuais e emergentes, e tendéncias na area.

Compreender e utilizar a lingua espanhola em nivel B1/B2 a partir de uma perspectiva
comunicativa contemplando os aspectos linguisticos, pragmaticos e culturais inerentes ao
ambito das negociagGes internacionais.

O conteldo programatico se organizara a partir do material didatico sugerido, fontes
diversas e materiais de apoio gramatical, conforme os seguintes eixos tematicos: I. O
mundo empresarial: Conceito e tipos de empresa; Plano de negdcios: elaboracado e
negociacdo de cada um dos seus elementos II. Negdcios Internacionais: Organismos
econdmicos; tratados de livre comércio; protocolo nos negdcios I1I. Comunicagdo
empresarial: Comunicacgao escrita e oral no ambiente empresarial; imagem corporativa;
técnicas de comunicacao IV. Tipos de comércio: Importacdo e exportacdo; tipos de
clientes, atendimento ao cliente; V. Marketing e publicidade: Estratégias de marketing,
estudos de mercado, estratégias de venda VI. A Negociacdo Intercultural: Aspectos
socioculturais de negociagao internacional VII. Atividades de Interagao e Negociagao Oral
(durante todo o semestre letivo)"

e Desenvolver as competéncias pragmatica, |éxica, gramatical, fonética e ortografica
relacionadas ao ambito das negociagGes internacionais; e Desenvolver as habilidades de
compreensdo e producgdo oral e escrita relacionadas as negociacgoes;

Metodologia de Ensino e Avaliagao

Metodologia:

Procedimentos
de Avaliacao da
Aprendizagem:

Horario de

atendimento:

Aulas expositivas e atividades que propiciem e potencializem o desenvolvimento e

integracdo das habilidades linguisticas dos alunos, a interacdo entre os mesmos e a
negociagdo continua de sentidos e formas relativa ao contetido programado. Como
material didatico se utilizara a bibliografia recomendada, Internet, videos e imprensa com
a finalidade de fomentar a autonomia dos alunos.

A disciplina tera trés avaliagdes: 1. Prova escrita (6,0), a se realizar apds o primeiro
modulo da disciplina, a essa prova sera adicionada a nota referente a avaliagdo continua
realizada através de atividades (4,0); 2. Prova escrita (6,0), a se realizar apds o segundo
modulo da disciplina, a essa prova sera adicionada a nota referente a avaliagdo continua
realizada através de atividades (4,0); 3. Prova oral (10,0) a partir de apresentagdo oral
realizada em grupos sobre tematica relacionada ao ambito dos negdcios.

Atendimento remoto, horario a combinar através do email silvia.ribeiro@academico.ufpb.br

Cronograma de Aulas

Inicio Fim Descrigao

25/02/2022 25/02/2022 Apresentacao do programa da disciplina

04/03/2022 04/03/2022 Tema 01: Empresa

11/03/2022 11/03/2022 |Tema 01: Empresa - Creacion de una empresa (clase asincrona)
18/03/2022 18/03/2022 Tema 02: Comunicagao empresarial

25/03/2022 25/03/2022 Tema 02: Comunicacdao empresarial

01/04/2022 01/04/2022 Comunicacion Empresarial - Charla con Alex Pinheiro
08/04/2022 08/04/2022 Instrucciones para la evaluacion

15/04/2022 15/04/2022 Feriado: Semana Santa

22/04/2022 |22/04/2022 N&o Havera Aula

29/04/2022 |29/04/2022 |AVALIACAO

06/05/2022 06/05/2022 Tema 03: Negociacdo Internacional
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Inicio Fim Descrigdao
13/05/2022 13/05/2022 [Tema 03
20/05/2022 |20/05/2022 |Tema 03
27/05/2022 |27/05/2022 |Avaliagcdo 02
03/06/2022 03/06/2022 Apresentacdes (em video)
10/06/2022 10/06/2022 Consolidagdo - apresentacdes
17/06/2022 17/06/2022 Reposigdo
24/06/2022 (24/06/2022 FERIADO
Avaliacoes
Data Hora Descrigao
22/04/2022 15:00 Avaliagdo - Mdédulo 1
27/05/2022 15:00 Avaliacdo - Médulo 2
10/06/2022 15:00 Consolidagdo - Seminarios
17/06/2022 13:00 Reposicao
30/06/2022 13:00 Exame Final
17/06/2022 Reposicdo
30/06/2022 Exame Final
Referéncias Basicas
I:g: egieal Descrigao
PAREJA, Maria José. Temas de empresa:manual para la preparacion del certificado superior
Livro del Espafiol de los negocios de la cdmara de comercio de Madid. Madid: Edinumen, 2007. 214
p. ISBN: 8495986698.
Livro TANO, Marcelo. Expertos:curso avanzado de espafiol orientado al mundo del trabajo. Libro del

alumno. Barcelona: Difusién, 2009. 160p. ISBN: 9788484435860.

Referéncias Complementares
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