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Ementa: Conceitos de Mediacdo Intercultural e Negociacdo Internacional. Introducdo a
mediacdo e a negociacdo aplicadas as praticas de comércio exterior.A negociacao
internacional. O profissional da area. Realidade Brasileira na area. Introdugdo ao Comércio
Exterior. Temas complementares, atuais e emergentes, e tendéncias na area.

Objetivos:

Apresentar o entendimento e o funcionamento basico da atuacdo no comércio exterior como
profissional mediador e negociador internacionais, compreendendo 0s mecanisSmos
introdutorios do comércio exterior no Brasil.

Metodologia:
Aulas expositivas, discussdes iniciais, espaco para seminarios, atividades dirigidas, pesquisas,
atividades préticas e debates.

Avaliacéo:

Os alunos serdo avaliados de forma continua por meio de atividades propostas ao longo do
semestre letivo, podendo ser prova escrita, oral, seminario, participacdo, atividades dirigidas,
dentre outras.

Conteuado:

Conceituacdo e introducdo da Mediacao (Inter)cultural e da Negociacdo Internacional.
Introducdo a mediacéo e a negociacao aplicadas as praticas de comercio exterior.

A negociacéo internacional.

O profissional da area.

Introducdo ao Comeércio Exterior.

Realidade das Negociagdes Internacionais do Comeércio Exterior Brasileiro.

Temas complementares.
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